LIP
mchemy Valoriser et ajuster son prix

Enjeux :

Permettre au
collaborateur d'assumer
et de negocier son prix
pour preserver sa marge
et la rentabilite de
l'entreprise

Public :

Manager

Prérequis :
Aucun.

Durée :
1jour - 7h

Animation :
Formateurs experts en
formation et
accompagnement des
agences d'emplois.

Tarifs :

Personnalisés — Nous
consulter.

Sanctions :
Certificat de Réalisation

Objectifs Pédagogiques

A lissue de cette formation, les apprenants seront en
capacite de:

* Assumer notre position marche

+ Comprendre la valeur ajoutee

« Stimuler la valeur percue

* Préparer sa negociation

» Deévelopper son assertivite

* Neégocier

» Valoriser son prix

» Evaluer la collaboration commerciale

Contenu

Introduction

» Les caracteéristiques et avantages de notre offre.

* Assumer notre positionnement marche.

* Lavaleur ajoutee

» La perception du prix cote client.

* Accéder aux informations : tableau de bord, recherche,
filtres et rapports.

Valoriser notre offre

* Préparer sa negociation

* Avoir la bonne attitude

» Ultiliser les supports et techniques

Le prix

* A gquel moment aborder le prix ?

* Présenter et relativiser son prix

» Ladistribution des roles

* Negocier avec agilite

» Ajuster nos prix

» Suivre l'évolution de la relation commerciale

Moyens pédagogiques

* Apports theoriques. Powerpoint. Remise de fiche
synthése reprenant les eléments clés de la formation.
Cas pratiques, Ateliers en sous-groupes. Methodes
mixant échanges interactifs et réflexions individuelles

+ Validation des acquis : mise en situation reelle

« Evaluation des acquis : Quiz en fin de formation.

« Evaluation a chaud de la formation par les apprenants.

Contact et inscription : formation@lip-academy.com | 04 72 76 27 06

LIP Academy - 18 Impasse de l'Asphalte - 69007 Lyon
q SIREN :812724938 - https.//www lip-academy.com/
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